IFS - SAAB-KONCERNENS

Efter ett lyckat inforande pa Saab Aerostructures och Saab Aerosystems, dar

59 olika IT-system med flera tusen anvandare inom de tva affarsenheterna har
konsoliderats i IFS Applications, har Saab gatt vidare och skapat mojligheten att
infora IFS Applications i hela koncernen. IFS och Saab har ocksa startat ett part-
nerskap dar IFS Applications ingar som en del i Saabs supporterbjudande till
marknaden. Det forsta storre kontraktet som ska hanteras inom det nya samarbetet
ar IT-stodet for helhetsatagandet av drift och underhall for flygsystemet SK60.

Saab forser den globala marknaden med virldsledande produkter, fjanster och 16sningar som
stracker sig frén militart forsvar till civil sikerhet. Saab har verksamhet och medarbetare pd
alla kontinenter och utvecklar, anpassar och forbittrar stindigt ny teknologi for att méota
kundernas férindrade behov. Produkterna har en ling livscykel, med stora dtaganden
kring bade prestanda, sikerhet och tillginglighet, vilket gor det viktigt for leverantoren att

ha full kontroll 6ver samtliga ingdende delar.

NYA KRAV FRAN OMVARLDEN
Som en del i en storre strukturomvandling, dir Saab fokuserar innu mer pa kundens och
marknadens speciella behov,, hamnade de befintliga IT-systemen under luppen. Vissa av dem
var egenutvecklade, dldersstigna eller knutna till individuell kompetens inom organisationen.
Milet med inférandet pa Saab Aerostructures och Saab Aerosystems, som tillverkar flygplanet
Gripen och flygplanstruktur till flygindustrier runt om i virlden, var att sinka
IT-kostnaderna samt att bittre ta tillvara nya affirs-mojligheter. Inférandet av IFS
Applications genomfordes helt enligt tidtabell och stédjer nu flera tusen anvindare.

-Vi har uppnitt milet och sinkt vara IT-kostnader, stirkt vir position som leverantor
och kan nu hantera 6kad export, bredare kundbas och fler uppdrag, siger Torbjérn Nibelius,
Logistikchef pd Saab Aerostructures och projektledare for affirs-systemsinforandet.
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FAKTA OM SAAB

Saab erbjuder den globala marknaden
varldsledande produkter, tjanster och
16sningar militart forsvar till civil sékerhet.
Genom verksamheter pa varje kontinent,
Saab l6pande utvecklar, anpassar och
forbattrar ny teknologi for att méta
kundernas foranderliga behov.

De viktigaste marknaderna idag ar
Europa, Sydafrika, Australien och
USA. Saab har cirka 13 200 anstallda
och den é&rliga omsattningen ar cirka
25 miljarder SEK. Cirka 20% av om-
sattningen anvands till forskning

och utveckling.
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Genom IFS Applications har Saab Aerosystems och Saab Aerostructures fatt ett skalbart och
lattforanderligt standardsystem, baserat pd komponenter. Det nya systemet har stod f6r stora
delar av enheternas produktionsprocess sisom produktdatahantering (PDM), produktions-

planering, kvalitetsstyrning, inkdp, kundorder, projektstyrning och produktionsteknik.

FORTSATTA EFFEKTIVISERINGAR INOM KONCERNEN

Saab har varit kund till IFS sedan 1994 och har som langsiktig strategi att 6ka anvindningen
av IFS Applications 1 hela koncernen for att nd hogre effektivitet. Affarssystemet anvinds
for bland annat eftermarknad, produktionsstyrning, underhall, konstruktion, logistik och
projektstyrning.

— Vi ser stora mojligheter for synergier inom flera verksamheter och var strategi ar att fore
2013 ha uppnitt en global standardisering av processer och system. Vi ser fram mot att
samarbeta med IFS for att fortsitta renodla och effektivisera var verksamhet baserat pa ett
gemensamt affarssystem, siger Johan Sjodin, ansvarig for ICT Coordination Office pa
Saab AB.

Som koncernleverantor far IFS en central roll i att bidra till att Saab nar sina affarsmal.

— Avtalet ska bidra till att vi ndr vira mal bade nir det giller nya intakter och besparingar.
Nir ménga centrala affirsprocesser nu kan bli gemensamma, far vi 6kad rorlighet och
flexibilitet samt lagre IT-kostnader som f6ljd av skalfordelar, siger Johan Sjodin. IFS?
satsning pa forsvarsindustrin ar positiv. Deras utvecklare och konsulter lyssnar pa oss och

jag ser fram mot att fortsitta utveckla vart samarbete, avslutar Johan Sjodin.

IT-STOD FOR SAABS HELHETSATAGANDE

Samarbetet innebir att Saabs supportenhet, férutom att anvinda IFS Applications for sina
interna processer, ocksd i olika affirsmodeller erbjuder sina kunder ett brett spektrum av
ganster kring I'T och informationshantering. Detta innebir att Saab som supportintegrator i
samarbete med IFS kan installera system pa plats hos kunden, tillhandahélla tjansten som en
drifttjdnst, eller skota dtagandet inom ramen for sitt eget interna system.

Kunderna, som verkar inom allt frén civilflyg och civil sikerhet till militirt forsvar, efter-
fragar alltmer ett helhetsdtagande, inklusive underhall och reservdelslogistik under
produkternas hela livscykel. Ofta levereras detta av tillverkaren. Saab arbetar f6rutom med
egna produkter och system ocksd med andra tillverkares produkter i samarbete med dessa,
och kraven pé IT-st6d 6kar. SK 60-kontraktet ar ett bra exempel pd det. Saab ansvarar f6r
drift, underhall och vidmakthillande av det svenska flygvapnets samtliga SK 60-flygplan
fram till halvérsskiftet 2017. Saab sikerstiller dirmed att systemet ar luftvirdigt och
finns tillgidngligt i enlighet med Forsvarsmaktens behov pé flottiljerna.

— Vi har satt upp en organisation tillsammans med IFS {6r gemensamma marknads-
aktiviteter, forsdljning och utveckling, sager Goran Kristoffersson, affirsutvecklingschef pa
Support and Services.

Den mest renodlade formen av utkontrakterat underhéll kallas internationellt "power by
the hour”, eller Performance Based Logistics (PBL). I Sverige anvinds begreppet offentlig-
privat samverkan (OPS). Kunderna/anvindarna betalar till exempel per flygtimme i stallet f6r
att ha en egen organisation med verkstider, tekniker, reservdelsférrdd samt IT- och transport-
yanster. Drivkraften ir sinkta kostnader och 6kad flexibilitet genom att leverantorerna av
yansterna, som ofta ocksd ar tillverkare, kan utnyttja sin specialistkompetens och sina

anldggningar och dirmed utnyttja stordriftsfordelar.
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FORDELAR

e Starker SAAB’s marknadserbjudande

¢ |FS verksamhetskompetens och
enkelhet att samarbeta gor IFS till
en stark samarbetspartner

e Markant sankta IT-kostnader

e Effektivt och flexibelt stod for
koncernens verksamhetsprocesser

"Vi har uppnatt malet och sankt vara
IT-kostnader, starkt var position som
leverantor och kan nu hantera dkad
export, bredare kundbas och fler
uppdrag”

Torbjérn Nibelius, Logistikchef pa
Saab Aerostructures

For ytterligare information, skicka e-post till info-se@ifsworld.com, kontakta ditt lokala IFS kontor eller besok var websida www.IFSWORLD.com/se



